
Votre stratégie de marketing de contenu  
pourrait-elle être plus efficiente ?



5 5 pièges 

à éviter



Faire du contenu sans stratégie!

1

68%
Sans 

stratégie



Ne pas intégrer vos vendeurs  à votre stratégie…
2

+74%

Leads 
de qualité



Négliger le visuel3

94%
Plus de 



2x1
Promoted 

Posts

Ne pas investir assez  en promotion de contenu
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TEXT Utiliser le même contenu dans tous les canaux
5

4300%
E-mail



55 meilleures 
pratiques



Être centré sur le client1

Selon Forbes
Priorité #1



Avoir un flot continu d'information utile2

Billets 
Blogues

2



Déterminer “qui” parle de “quoi” et “quand”

Ventes  
en ligne

48%



Pensez à la "mobilité" du contenu4

Contenu 
inutile

70%



Data marketing: Ajustement continu5

Aucun data

70%





LINKEDIN : CONTENU ET DÉVELOPPEMENT D’AFFAIRES

Le réseau en B2B  
• 94% des gens de marketing B2B y sont! 

• Mais seulement 66% trouve Linkedin efficace! 

• Le réseau #1 en génération de leads 

• Le filtrage est facile 



Pulse: Soyez l’expert reconnu!  
• Se positionner comme expert 

• Parait au haut du profil  

• Peut être recommandé par LinkedIn 

Comment ? 

• Liens vers le site/blog 

• Partage sur les Médias sociaux
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+1 perso: Groupe LinkedIn:  
• Au service du groupe! 

• Publication à titre d’expert 

+1 entreprise: SlideShare
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Page d’entreprise: 

Les pages Vitrines: Servir les intérêts 
spécifiques d’une communauté ou un 
segment particulier de votre marché 
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LINKEDIN : CONTENU ET DÉVELOPPEMENT D’AFFAIRES

Page d’entreprise + Slide Share



Super plateforme de diffusion et promotion de contenu :  
Marché de 6,4MM$ en 2017 

Sponsored Updates:   
52% des entreprises en font.  
Via la page d’entreprise 

Sponsored Direct Updates: Personnalisé dans le fil  

Sponsored E-mail: Plus personnalisé et certain d’être rejoins 
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[ A ]  

• Pulse 

• Groupe LinkedIn 

• Page d’entreprise 
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[ B ]  

• Slide Share 

• Sponsored Updates 

• Direct updates 

• Sponsored E-mail 

Ordre de priorité



Foires commerciales - AVANT

75%



Foires commerciales - PENDANT



Foires commerciales - APRÈS

Contactez-moi



Période de questions

alain.theriault@exob2b.com 

514 765-9888

mailto:alain.theriault@exob2b.com?subject=


exoB2B.com/Webinaire0927

Téléchargez la présentation 

à l’adresse suivante :

http://exob2b.com/webinaire0927

